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Neue Partnerschaft: Emerging Travel
Group und Sabre Hospitality starken
Hotellerie

Entdecken Sie die neue Partnerschaft zwischen der
Emerging Travel Group und Sabre Hospitality! Diese
innovative Zusammenarbeit optimiert die
Vertriebsprozesse fur Hoteliers und bietet Zugang zu
umfangreichen Vertriebskanalen. Erfahren Sie, wie Uber
80.000 Expedienten und Reiseburos von der nahtlosen
Integration der SynXis-Plattform profitieren kénnen.
Erh6hen Sie lhre Sichtbarkeit und Umsatzmaoglichkeiten im
globalen Reisemarkt!

Partnerschaft zwischen Emerging Travel
Group und Sabre SynXis - Ein Meilenstein
fur die Hotelbranche



Die Zusammenarbeit zwischen Emerging Travel Group und
Sabre SynXis hat das Potenzial, die Art und Weise, wie Hotels
weltweit geschaftlich tatig sind, nachhaltig zu verandern. Diese
neue Partnerschaft eroffnet Hoteliers signifikante Moglichkeiten
zur Umsatzsteigerung und zur Optimierung ihrer Vertriebs- und
Konnektivitatsprozesse.

Emerging Travel Group, ein Unternehmen mit einer starken
Prasenz in der Reisebranche, betreibt zahlreiche Marken,
darunter RateHawk, ZenHotels und Roundtrip. Mit dieser
Verbindung zu Sabre Hospitality wird eine wichtige Schnittstelle
geschaffen, die Hoteliers ermoglicht, ihre Bestande und Preise
auf einer ausgefeilten und benutzerfreundlichen Plattform zu
verwalten.

Ein zentraler Vorteil fur die Hotelpartner ist die direkte
Anbindung an die preisgekronte B2B-Plattform RateHawk, Uber
die mehr als 80.000 Expedienten und Reiseblros Zugang zu
Angeboten in 120 verschiedenen Méarkten haben. Dies stellt
sicher, dass auch kleinere Hotelbetriebe nicht mehr im Schatten
grol3er Ketten stehen, sondern ihre Angebote global vermarkten
konnen, was ihre Sichtbarkeit und Wettbewerbsfahigkeit im
Markt erheblich steigert.

Die entscheidende Stimme hinter diesem Schritt, Simone
Large, Head of Direct Supply bei Emerging Travel Group,
beschreibt die Integration mit Sabre SynXis als einen
Wendepunkt fur die Erweiterung ihrer Direktvertriebsstrategie.
,Diese Partnerschaft positioniert uns besser, um mit begehrten
Hotelketten zu arbeiten und den Hoteliers gleichzeitig zu helfen,
sich in unserem hochgeschatzten Marktsegment sichtbar zu
machen®, so Large.

Die Emerging Travel Group hat ihren Hauptsitz in den
Vereinigten Arabischen Emiraten und kann im Jahr 2023 auf
einen beeindruckenden Bruttotransaktionswert von 2,6
Milliarden US-Dollar zuriickblicken. Das Unternehmen, das uber
3.000 Mitarbeiter in mehr als 80 Landern beschéftigt, ist nicht



nur in Dubai, sondern auch in anderen bedeutenden Stadten wie
London, Berlin und Singapur vertreten, was seine globale
Reichweite unterstreicht.

Diese Partnerschaft ist Teil eines umfassenden Trends im
Bereich des Reisens, der die Digitalisierung und Vernetzung der
Hotel- und Reisebranche vorantreibt. Anfangs waren viele
Hoteliers skeptisch gegenuber neuen Technologien und deren
Nutzen. Mit der zunehmenden Akzeptanz von digitalen
Plattformen sehen sie jedoch jetzt die Mdglichkeiten, die sich
durch solche Kooperationen eroffnen.

Die Zukunft der Hotelbranche kénnte durch solche strategischen
Allianzen erheblich beeinflusst werden. Hoteliers, die sich
proaktiv mit Technologien wie Sabre SynXis vernetzen, haben
die Chance, in einem zunehmend wettbewerbsintensiven Markt
zu bestehen. Die Emerging Travel Group zeigt mit diesem
Schritt, dass die Adaptation neuer Technologien ein
grundlegender Schlussel zum Erfolg ist.

Insgesamt ist die Partnerschaft zwischen Emerging Travel Group
und Sabre SynXis nicht nur eine bedeutende Entwicklung fur die
beiden Unternehmen, sondern auch ein wichtiger Schritt in
Richtung einer digitalisierten und miteinander vernetzten
Reisebranche, die fur die Zukunft gut aufgestellt ist.
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